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1. Premessa 
 

Carissimo amico/a ti ringrazio innanzitutto per aver scelto di leggere questo 
ebook. Probabilmente se stai leggendo queste righe sei alla ricerca di 
risposte utili. Probabilmente hai voglia di realizzare un forum perché spinto 
da una particolare passione ma non hai ben chiari i primi passi da muovere. 

 
Prima di iniziare voglio dirti che questo ebook è indirizzato in particolare  a chi mira alla 

realizzazione di un forum professionale di successo. Tuttavia può anche esser utile a chi intende realizzare un 
forum amatoriale il cui fine è il semplice scambio di informazioni tra amici. 
 
Questo ebook NON vuole essere il manuale definitivo per la realizzazione di un forum partendo da zero ... 
!ƴȊƛ Χ ǎŀǊŜōōŜ ōŜƭƭƻ ǊŀǇǇǊŜǎŜƴǘŀǎǎŜ ǎƻƭƻ ƛƭ PUNTO DI PARTENZA per ricercare e studiare in maniera 
approfondita le incredibili opportunità offerte da questo fantastico strumento. 
 

Sono convinto che il momento più critico per un forum sia la sua nascita. Far muovere i 
primi passi ad un forum è un lavoro DURO! Dai primi istanti di vita dipenderà il successo 
o il ŦŀƭƭƛƳŜƴǘƻ Řƛ ǳƴ ŦƻǊǳƳΦ wƛŎƻǊŘŀ ŎƘŜ άChi ben comincia è a metà ŘŜƭƭΩƻǇŜǊŀέΗ  
 
In questa guida ti racconterò passo dopo passo ciò che secondo la mia esperienza vuol dire 
far partire un forum da zero.  
 
Ho realizzato in tutto tre forum.  
 
Lƭ ǇǊƛƳƻ ǎǘŀ ǇŜǊ ŎƻƳǇƛŜǊŜ о ŀƴƴƛ ŜŘ ŝ ƛƭ ŦƻǊǳƳ ŘŜƭƭŀ Ƴƛ ŎƛǘǘŁ άǘŀǊŀƴǘƻǾƛƭƭŀƎŜΦƛǘέΦ Per essere 
ǳƴ ŦƻǊǳƳ άƭƻŎŀƭŜέ Ƙŀ ǊŀƎƎƛǳƴǘƻ ǳƴ ōǳƻƴ ƭƛǾŜƭƭƻ Řƛ ǎǳŎŎŜǎǎƻΥ è visitato da circa 3000 utenti 
unici al giorno. 
 
Lƭ ǎŜŎƻƴŘƻ ŦƻǊǳƳ ǘǊŀǘǘŀǾŀ Řƛ άŎǊŜŀȊƛƻƴŜ Řƛ ƛƳǇǊŜǎŀέΧ ƭΩƘƻ ŀōōŀƴŘƻƴŀǘƻΦ Dover 
ŀōōŀƴŘƻƴŀǊŜ ǳƴ ŦƻǊǳƳ ŝ ǎǘŀǘŀ ǳƴΩŜǎǇŜǊƛŜƴȊŀ Chw¢9Σ mi è servito tantissimo ed ho 
imparato dai miei errori ... te ne parlerò. 
 
Il terzo è WŜōƳŀǊƪŜǘƛƴƎŦƻǊǳƳΦƛǘΦ 9Ω ƛƭ ŦƻǊǳƳ ŎƘŜ ƴŀǎŎŜ Řŀƭƭŀ Ƴƛŀ ǎŦǊŜƴŀǘŀ ǇŀǎǎƛƻƴŜ ǇŜǊ ƛƭ 
web marketing. Sta muovendo ancora i primi passi Χ ŝ ǳƴ ŎǳŎŎƛƻƭƻ Χ Ƴŀ ŦŀǊŁ certamente 
tanta strada J (beata la modestia!) 
 
Ciò che leggerai in questa guida è suscettibile di modifiche, variazioni ed aggiornamenti. Sarebbe bello che in 
seguito mi raccontassi la tua esperienza in modo da render questa guida più utile per tutti. 

 
Buona lettura 
 
Alessandro Sportelli (Alexs2k) 
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2. Scelta della Board: installazione ed 

ottimizzazione. Riferimenti e Risorse utili 
 
Lƭ ǇǊƛƳƻ ǉǳŜǎƛǘƻ Řŀ ǇƻǊǎƛ ǇŜǊ ƭŀ ǊŜŀƭƛȊȊŀȊƛƻƴŜ Řƛ ǳƴ ŦƻǊǳƳ ŝ άǘŜŎƴƛŎƻέΦ Lƴ ǉǳŜǎǘŀ ƎǳƛŘŀ ƴƻƴ 
tratt iamo aspetti tecnici della creazione di un forum, tuttavia ti segnalo alcune risorse utili 
affinché tu possa scegliere la soluzione che meglio si presta al raggiungimento dei tuoi 
obiettivi. 

 
2.1 Forum: Hosting a Pagamento o Gratuito? 
Desideri creare un forum di successo o solo un forum amatoriale per condividere idee e 
pensieri con amici e conoscenti? 
 
Se sei abbastanza motivato ed appassionato da voler creare un forum di successo sappi 
che utilizzare un servizio di forum free/gratis NON è la giusta soluzione. 
 
Se invece stai creando un forum amatoriale il cui obiettivo è condividere idee ed 
informazioni senza grandi pretese i servizi che forniscono forum gratuiti sono ideali. 
 
SCEGLI CONSAPEVOLMENTE! 
 
Sappi che se volessi potresti avere un forum su un dominio tutto tuo, su un dominio scelto 
appositamente da te in base all'argomento trattato a poco più di 30 euro l'anno 
(praticamente gratis) Come? 
 
Acquisti un dominio nuovo di zecca ed uno spazio web scegliendo tra le numerosissime 
proposte presenti online (cerca) e ci installi una delle tante piattaforme opensource 
(esempio: phpbb). Se non sai installare un forum su questo sito troverai numerose guide 
che ti spiegano passo passo come fare. 
 
Anche se cominci con un forum piccolo e poco visitato possedere un dominio ti permetterà 
(se lo vorrai) di ampliare da un giorno all'altro le potenzialità del tuo forum trasformandolo 
piano piano in un forum professionale e di successo. Non puoi fare lo stesso se ti affidi ad 
un servizio gratuito. 
 
 
 
 

 
 
 
 

http://www.google.it/search?q=scelta+del+dominio&ie=utf-8&oe=utf-8&aq=t&rls=org.mozilla:it:official&client=firefox-a
http://www.google.it/search?q=scelta+del+dominio&ie=utf-8&oe=utf-8&aq=t&rls=org.mozilla:it:official&client=firefox-a
http://www.google.it/search?q=scelta+del+dominio&ie=utf-8&oe=utf-8&aq=t&rls=org.mozilla:it:official&client=firefox-a
http://www.google.it/search?hl=it&client=firefox-a&rls=org.mozilla%3Ait%3Aofficial&hs=r30&q=dominio%2Bhosting&btnG=Cerca&meta=
http://www.phpbb.it/
http://www.cionfs.it/forum
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2.2 Fatti Trovare sui motori di ricerca 
 
/ƻƴǎƛŘŜǊŀ ŀǘǘŜƴǘŀƳŜƴǘŜ ƭΩƻǇǇƻǊǘǳƴƛǘŁ ŎƘŜ ƛ ƳƻǘƻǊƛ Řƛ ǊƛŎŜǊŎŀ ǘƛ ƻŦŦǊƻƴƻ ǇŜǊ ƳŜǘǘŜǊǘƛ ƛƴ 
contatto con i tuoi potenziali utenti. Oggi gran parte dei navigatori utilizzano i motori di 
ricerca per cercare praticamente TUTTO: casa, auto, viaggi, informazioni, guide, libri, 
ǎƻŦǘǿŀǊŜΣ ŀǊǘƛŎƻƭƛΣ ƭŀǾƻǊƻΣ ŎƻƭƭŀōƻǊŀǘƻǊƛΧinsomma proprio ¢¦¢¢hΧ Cercano anche gli 
argomenti che vorrai trattare sul tuo forum. 
 
 

 
 
9Ω ǉǳŜǎǘƻ ƛƭ ƳƻǘƛǾƻ ǇŜǊ Ŏǳƛ ŘŜǾƛ ŦŀǊŜ Ƴƻƭǘŀ ŀǘǘŜƴȊƛƻƴŜ e partire fin da subito con una board 
il cui codice sia Ottimizzato per i motori di ricerca. 
 
Esistono diverse board gratuite ed a pagamento. [ΩǳƴƛŎŀ ǎǘǊŀŘŀ Řŀ ǇŜǊŎƻǊǊŜǊŜ ŝ Ǉortare 
pazienza e cercare di capire quali delle tante disponibili fa al caso tuo. 
 
Per aiutarti ti consiglio queste due risorse italiane di riferimento: 
 
http://www.cionfs.it/forum Esperto di CMS ed in particolare di installazione ed 
ottimizzazione di Board per Forum e Blog. 
 
http://www.giorgiotave.it/forum/cms/ La macro sezione del Forum GT dove trovi 
numerosissime discussioni riguardo le migliori board disponibili. 
 
Spiega agli esperti le tue esigenze e certamente otterrai suggerimenti di gran valore. 
 
NOTA BENE: Sappi che anni fa erano pochi i siti ottimizzati per i motori di ricerca ed erano 
pochi i professionisti competenti in materia. Oggi gran parte dei siti nascono ottimizzati per 
i motƻǊƛ Řƛ ǊƛŎŜǊŎŀΧΦ ¢Ǌŀ ǉǳŜǎǘƛ ǎƛǘƛ Ǿƛ ǎƻƴƻ ƛ ŦƻǊǳƳ ŎƻƳŜ ƛƭ ǘǳƻΦ 
Cosa voglio dire? bhb ŀǎǇŜǘǘŀǊǘƛ ŎƘŜ ƭΩƻǘǘƛƳƛȊȊŀȊƛƻƴŜ ŘŜƭ ǎƛǘƻ ǎƛŀ ǳƴ Ǉǳƴǘƻ ŀ ǘǳƻ ŦŀǾƻǊŜΦ Dƭƛ 
altri forum saranno ottimizzati almeno quanto il tuo. Quindi ben altro farà la differenza. 
 

http://www.cionfs.it/forum
http://www.giorgiotave.it/forum/cms/
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3. Scelta έŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘƛŀǾŜέΥ competenza + 

passione + nicchia. 
 

 

 
3.1 La Competenza 
 
Sembra un argomento banale ma se non ci rifletti bene fin da subito rischi di impiegare 
male tempo e risorse. In premessa ti ho raccontato di aver realizzato un forum sulla 
άŎǊŜŀȊƛƻƴŜ ŘΩƛƳǇǊŜǎŀέ ŎƘŜ Ǉƻƛ Ƙƻ ŘƻǾǳǘƻ ǘǊŀƎƛŎŀƳŜƴǘŜ ŀōōŀƴŘƻƴŀǊŜΦ 
 
[ŀ ƳƻǘƛǾŀȊƛƻƴŜ ŎƘŜ Ƴƛ ǎǇƛƴǎŜ ŀ ŎǊŜŀǊŜ ǳƴ ŦƻǊǳƳ ǎǳ ǉǳŜƭƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŜǊŀ ƭŀ ƎǊŀƴ ǾƻƎƭƛŀ Řƛ 
dare supporto a quanti fossero stanchi del lavoro dipendente e, spinti da forti passioni, 
cercassero tutte ƭŜ ƛƴŦƻǊƳŀȊƛƻƴƛ ǳǘƛƭƛ ǇŜǊ άƳŜǘǘŜǊǎƛ ƛƴ ǇǊƻǇǊƛƻέΦ Questa voglia nasce dalla 
storia della città in cui sono nato e vivo, caratterizzata sia da paesaggi fantastici, persone 
splendide e mare da favola sia da inquinamento e sfruttamento. 
 
La motivazione ŎΩŜǊŀ Ƴa mancava la competenza! Qualche tempo dopo mi resi 
tragicamente conto di non essere in grado di rispondere ai quesiti degli utenti riguardo 
argomenti che non conoscevo. Quando ho creato il forum credevo di poter contare anche 
sulle forze di chi del settore è competente, ed avrebbe quindi potuto trarne beneficio ma 
così non è stato.  
 
Dunque la competenza in un determinato settore è elemento fondamentale per la 
realizzazione di un qualunque forum. Potresti anche far partire un forum con un gruppo di 
amici, ƻƎƴǳƴƻ ŎƻƳǇŜǘŜƴǘŜ ƛƴ ǳƴ ǇŀǊǘƛŎƻƭŀǊŜ ŀǎǇŜǘǘƻ ŘŜƭƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘŜ Ǿǳƻƛ ǘǊŀǘǘŀǊŜΦ 
wƛŎƻǊŘŀ ǇŜǊƼ ŎƘŜ ǎŜ ǎŜƛ Řŀ ǎƻƭƻ ŘŜǾƛ ŎƻƴƻǎŎŜǊŜ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƻƳŜ ƻ ƳŜƎƭƛƻ ŘŜƭƭŜ ǘǳŜ ǘŀǎŎƘŜΦ 
In caso contrario rischi di commettere il mio stesso errore. 
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3.2 La Passione 
 
9Ω ǾŜǊƻΗ {Ŝ ƴƻƴ ǎŜƛ ŎƻƳǇŜǘŜƴǘŜ Ŝ ƴƻƴ ŎƻƴƻǎŎƛ ōŜƴŜ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘŜ ǘǊŀǘǘŜǊŀƛ ƴŜƭ ǘǳƻ ŦƻǊǳƳ 
ƴƻƴ ŦŀǊŀƛ Ƴƻƭǘŀ ǎǘǊŀŘŀΦ /Ωŝ Řŀ ŘƛǊŜ ǇŜǊƼ ŎƘŜ la vera Benzina è la Passione! Forse ancor più 
importante della stessa competenza!  
 
La passione è la forza che ti spinge ad acquisire le competenze che ti servono. 
  
La passione è la caparbietà che ti fa perseguire gli obiettivi anche quando gli altri non 
credono in te e nei tuoi progetti. 
 
La passione è la forte carica che ti spinge a scrivere sul tuo forum appena nato anche 
quando ancora ƴƻƴ ŎΩŝ ƴŜǎǎǳƴƻ ŀ ƭŜƎƎŜǊǘƛ Ŝ ǊƛǎǇƻƴŘŜǊǘƛ. Ti assicuro che ci vuole fegato! 
 
Per questo Far partire un forum e renderlo mediamente frequentato è uno dei momenti 
ǇƛǴ ŘǳǊƛΧ tŜǊ ŦŀǊ ǇŀǊǘƛǊŜ ǳƴ ŦƻǊǳƳ ǎŜǊǾŜ ŀǎǎƻƭǳǘŀƳŜƴǘŜ tŀǎǎƛƻƴŜΗ 
 
Tu a cosa sei appassionato? J 

 
 
3.3 Argomento di nicchia 
 
Iŀƛ ŘŜŦƛƴƛǘƻ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ Řŀ ǘǊŀǘǘŀǊŜ ƛƴ ōŀǎŜ ŀ ǇŀǎǎƛƻƴŜ Ŝ ŎƻƳǇŜǘŜƴȊŜΚ .ŜƴŜ Χ ŝ ŀǊǊƛǾŀǘƻ ƛƭ 
ƳƻƳŜƴǘƻ Řƛ ǊƛŎŜǊŎŀǊŜ ƻƴƭƛƴŜ ŜǾŜƴǘǳŀƭƛ ŦƻǊǳƳ ŎƘŜ ǘǊŀǘǘŀƴƻ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘŜ ƛƴǘŜƴŘƛ ǘǊŀǘǘŀǊŜ 
sul tuo forum. /ŜǊŎŀ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ǎǳ www.google.it e sfoglia con calma le prime pagine. Poi 
ǊƛǇŜǘƛ ƭŀ ǊƛŎŜǊŎŀ Ŏƻƴ ƭŀ ŦǊŀǎŜ άŦƻǊǳƳ argomentoέ ǎƻǎǘƛǘǳŜƴŘƻ ƻǾǾƛŀƳŜƴǘŜ argomento con il 
tema principale del tuo forum. 
 
Oggi online esistono tantissimi forum di successo su tantissimi differenti argomenti. Per 
questo esistono serie possibilità che il tuo argomento preferito sia già ampiamente 
trattato  da un grosso forum di successo super frequentato. 
 
{Ŝ ǎŜƛ ŦƻǊǘǳƴŀǘƻ Ŝ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘŜ ƛƴǘŜƴŘƛ ǘǊŀǘǘŀǊŜ ƴƻƴ ŝ ǘǊŀǘǘŀǘƻ Řa altri forum parti pure 
spedito, non perdere altro tempo ed affrettati a progettarlo e realizzarlo. 
 
 
bŜƭ Ŏŀǎƻ ƛƴ Ŏǳƛ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘŜ ƛƴǘŜƴŘƛ ǘǊŀǘǘŀǊŜ ŝ ƎƛŁ ǘǊŀǘǘŀǘƻ Řŀ ŀƭǘǊƛ ŦƻǊǳƳ ŎƻƴƻǎŎƛǳǘƛ Ŝ 
ben frequentati puoi perseguire due strade alternative: 

1 Qualcuno potrebbe consigliarti di farne uno simile e tentare una concorrenza spietata. 

Sei libero di farlo tenendo ben presente che IL PRIMO in genere gode di un notevole 
vantaggio competitivo dovuto al semplice fatto di esser stato il primo a trattare quel 
determinato argomento. Fare concorrenza al primo non credo sia una mossa astuta: il 
rischio è lavorare per anni rimanendo ƴŜƭƭΩƻƳōǊŀΦ 

http://www.google.it/
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Per dovere di cronaca tuttavia devo dirti che esistono forum che hanno superato il primo in 
classifica ma a loro volta sono seguiti da una scia di altri piccoli forum che non avranno la 
stessa fortuna, successo e visibilità. 

2 La seconda soluzione (che mi sento di suggerirti) è analizzare in maniera approfondita i 

ƎǊƻǎǎƛ ŦƻǊǳƳ ŎƘŜ ǘǊŀǘǘŀƴƻ ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ŎƘŜ ǘƛ ƛƴǘŜǊŜǎǎŀ ŀƴŘŀƴŘƻ ad individuare una nicchia 
ŎƘŜ ŎǊŜŘƛ ŜǎǎŜǊ άŎŀǊŜƴǘŜέ ƻ ƳŜƎƭƛƻ ǳƴŀ ƴƛŎŎƘƛŀ ƛƴ cui pensi di poter diventare esperto e 
poter offrire valore meglio degli altri. Leggi questo topic ǇŜǊ ŦŀǊǘƛ ǳƴΩƛŘŜŀ su ciò di cui 
parliamo. 
 
Specializzarti in una nicchia ti permetterà di offrire un servizio di qualità superiore rispetto 
al forum generico. Se fai un buon lavoro potresti col tempo esser percepito e riconosciuto 
come il forum che meglio degli altri tratta quel particolare aspetto ed attirare quindi utenti 
(o potenziali clienti) fortemente interessati. 
 
Specializzarti in una nicchia vuol dire essere il PRIMO! ! ōǳƻƴ ƛƴǘŜƴŘƛǘƻǊŜ ΧΦ J 
 
p.s. Tutto ciò che hai letto ǎǳƭƭŀ ǎŎŜƭǘŀ ŘŜƭƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻ Ŧŀ ǊƛŦŜǊƛƳŜƴǘƻ ŀƭƭŀ ŎǊŜŀȊƛƻƴŜ Řƛ ŦƻǊǳƳ 
con target almeno nazionale. Se la tua intenzione è realizzare un forum locale cambia 
tutto. Un forum locale tratta argomenti spesso molto differenti tra loro ma allo stesso 
tempo legati, perché riguardano una specifica comunità locale. Probabilmente scriverò una 
guida ǇŜǊ ƛ ŦƻǊǳƳ ƭƻŎŀƭƛΦ tŜǊ ƛƭ ƳƻƳŜƴǘƻ ǇƻǎǎƛŀƳƻ ǇŀǊƭŀǊƴŜ ƴŜƭƭΩŀǇǇƻǎƛǘŀ ǎŜȊƛƻƴŜ Řƛ 
webmarketingfroum.it: 
 
http://www.webmarketingforum.it/il-forum-gestire-e-promuovere-forum-di-successo-11 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

http://www.webmarketingforum.it/posizionamento-naturale-sui-motori-di-ricerca/60-specialista-tutto-o-il-migliore-un-solo-settore.html
http://www.webmarketingforum.it/il-forum-gestire-e-promuovere-forum-di-successo-11
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4. Obiettivo 
 
Quando finalmente sarai il felice possessore di un forum di successo sappi che: 
 
1. Nessuno (o quasi) lo può copiare. A differenza di tante idee che si trasformano in siti 
web di successo il forum NON è replicabile (o meglio... maggiore è il successo maggiori 
saranno le difficoltà nel replicarlo e realizzarne uno simile).... Come mai? Come abbiamo 
già detto il forum è contenuto. Il successo di un forum è dovuto per il 90% al contenuto 
che presenta ad utenti e visitatori e non di certo al tipo di board che installi. Il forum di 
successo possiede una mole di contenuto tale da risultare spesso irraggiungibile. Da ciò 
deriva che...: 
 
2. Se sei il primo a realizzare un forum di successo in un determinato settore godi di un 
enorme vantaggio competitivo. Il primo spesso viene percepito come il migliore (spesso 
ma non sempre...) e gode di un vantaggio in termini di "Tempo": + tempo + contenuti + 
utenti + fama + etc...  
 
3. Se possiedi un forum di successo che tratta un determinato argomento/settore potresti 
esser ritenuto il maggior esperto del settore. Pensa a come cambierebbe la tua attività, e 
la tua vita... 
 
4. Un forum di successo è un potente mezzo di comunicazione, persuasione, opinione. Se 
possiedi un forum di successo sei anche potenzialmente in grado di diffondere idee ed 
informazioni molto più in fretta di chiunque altro e sopratutto potresti godere di maggiore 
considerazione da parte della comunità di riferimento. 
 
5. Il forum è uno strumento talmente potente e flessibile che i benefici potrebbero 
dipendere direttamente dalla tua capacità di coglierli al volo... ǊƛŦƭŜǘǘƛ ǳƴ ǇƻΩ Χ a cosa 
potrebbe servirti gestire un forum che tratta l'argomento che più ti appassiona? 
 
Detto ciò ti rendi conto che definire un obiettivo chiaro non potrà far altro che indirizzare 
ƛƭ ǘǳƻ ŦƻǊǳƳΣ Ǝƭƛ ǳǘŜƴǘƛΣ Ǝƭƛ ŀǊƎƻƳŜƴǘƛ ǘǊŀǘǘŀǘƛ ǾŜǊǎƻ ǉǳŜƭƭΩƻōƛŜǘǘƛǾƻΦ vǳŀƭǳƴǉǳŜ ǎƛŀ ƛƭ ǘǳƻ 
obiettivo, se presente tra quelli prima citati, sappi che per raggiungerlo puoi perseguire 
solo una strada: essere il primo ed il miglior forum del tuo settore. 

 
 
 
 
 

http://www.webmarketingforum.it/il-forum-gestire-e-promuovere-forum-di-successo/163-perche-una-sezione-dedicata-ai-forum.html
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5. tǊƻƎŜǘǘŀǊŜ ƭΩƛƴŘƛŎŜ ŘŜƭƭŜ ǎŜȊƛƻƴƛ 
 
wƛŎƻǊŘŀ ŎƘŜ ƭΩƛƴŘƛŎŜ ŘŜƭƭŜ ǎŜȊƛƻƴƛ Řƛ ǳƴ ŦƻǊǳƳ ŝ ŎƻƳŜ ƭΩƛƴŘƛŎŜ Řƛ ǳƴ ƭƛōǊƻ. Il navigatore che 
accede alla home page in pochi secondi deve comprendere il tema principale del forum ed 
ŜǎǎŜǊŜ ǇŜǊ ǉǳŜǎǘƻ ƛƴŘƻǘǘƻ ŀŘ άŀǇǇǊƻŦƻƴŘƛǊŜ ƭŀ ǾƛǎƛǘŀέΦ 
Individuato l'argomento ǇǊƛƴŎƛǇŀƭŜ ŘŜƭ ŦƻǊǳƳ Ŝ Ŧƛǎǎŀǘƻ ƭΩƻōƛŜǘǘƛǾƻ è necessario effettuare 
una sorta di ricerca di mercato, così come se stessimo per vendere un prodotto o un 
servizio. 
 
In altre parole è necessario capire cosa la gente cerca riguardo l'argomento che vuoi 
trattare ed in seguito potrai offrire il contenuto di qualità proprio sugli argomenti più 
cercati! 
 
Facciamo un esempio: 
Poniamo il caso io sia un appassionato di tuning e voglio creare un forum sull'argomento.  
 
Per rendermi conto del volume approssimativo delle ricerche effettuate per l'argomento 
che voglio trattare userò alcuni utili tools di google. 
Utilizzerò il Google keyword tool ricercando la parola "tuning" ed altre parole secondo me 
correlate come "elaborazioni"... 

http://www.webmarketingforum.it/laboratorio-keyword-e-ricerche-di-mercato/140-eccezionale-google-keyword-tool-con-numero-delle-ricerche.html
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Nell'immagine notiamo, oltre le keyword da noi ricercate (complete del rispettivo dato 
numerico sul volume di ricerca), anche un buon numero di keyword correlate (es. tuning 
accessori, tuning ricambi, tuning interni, tuning scooter, chip tuning...).  
 
Uno studio approfondito delle keyword correlate può suggerirci la lista degli argomenti da 
trattare sul nostro nuovo forum Ŝ ǉǳƛƴŘƛ ƭΩƛƴŘƛŎŜ provvisorio delle sezioni. Ordinando 
inoltre i risultati partendo dalle keyword più ricercate potremo prevedere quali specifici 
argomenti desteranno maggior interesse nei nostri potenziali utenti.  
 
Ho parlato di indice provvisorio perché ƭΩƛƴŘƛŎŜ Řƛ ǳƴ ŦƻǊǳƳ ŝ ƛƴ Ŏƻƴǘƛƴǳŀ ŜǾƻƭǳȊƛƻƴŜ. Si 
ŜǾƻƭǾŜ Ŏƻƴ ƭŀ ŎǊŜǎŎƛǘŀ ŘŜƭ ŦƻǊǳƳ Ŝ ǎƛ ŜǾƻƭǾŜ Ŏƻƴ ƭΩŜǾƻƭǾŜǊǎƛ ŘŜƭƭŜ ŜǎƛƎŜƴȊŜ ŘŜƎƭi utenti. 
vǳŜǎǘƻ ǇŜǊƼ ƴƻƴ ǎƳƛƴǳƛǎŎŜ ƭΩƛƳǇƻǊǘŀƴȊŀ Řƛ ǇǊƻƎŜǘǘŀǊŜ uƴ ōǳƻƴ ƛƴŘƛŎŜ Ŧƛƴ ŘŀƭƭΩƛƴƛȊƛƻΦ 
 
NOTA BENE: Progettare un buon indice NON vuol dire renderlo pubblico fin dal primo 
giorno. Potrebbero passare mesi prima di pubblicare ƭΩƛƴǘŜǊƻ ƛƴŘƛŎŜΦ /ŀǇƛǎŎƛ bene che ciò 
ŘƛǇŜƴŘŜ ǇǊƛƴŎƛǇŀƭƳŜƴǘŜ Řŀƭƭŀ ƳƻƭŜ Řƛ ŎƻƴǘŜƴǳǘƻ ŎƘŜ ǊƛŜǎŎƛ ŀ ǇǳōōƭƛŎŀǊŜ Χ Ҍ ŎƻƴǘŜƴǳǘƻ Ҍ 
sezioni. MAI PUBBLICARE SEZIONI VUOTE! 
 
Ricordati di creare fin da subito le sezioni di supporto/svago (es.: Sezione Presentazioni, Richieste 
di informazionƛΣ hŦŦ ¢ƻǇƛŎΣ /ƻƳǳƴƛŎŀȊƛƻƴƛ Řŀƭƭƻ {ǘŀŦŦΣ wŜƎƻƭŀƳŜƴǘƛΣ  Χ ύΦ 
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рΦм vǳŀƭŜ hǊŘƛƴŜ ǇŜǊ ƭŜ ǎŜȊƛƻƴƛ ƴŜƭƭΩƛƴŘƛŎŜΚ 
 
{ŀǇǇƛŀƳƻ ŎƘŜ ƭΩƛƴŘƛŎŜ ŘŜƭƭŜ ǎŜȊƛƻƴƛ ŘŜƭ ŦƻǊǳƳ ǎƛ ǎǾƛƭǳǇǇŀ ƛƴ ƳŀƴƛŜǊŀ ǾŜǊǘƛŎŀƭŜ Ŝ ǎŀǇǇƛŀƳƻ 
anche che per quanto possa essere lunga la home page del forum chi ci accederà vedrà per 
prima cosa la parte alta della pagina e solo se lo riterrà opportuno visiterà il resto. 
 
Ok, si tratta di affermazioni ovvie ma che comunque ti servirà tenere ben presenti quando 
ci troveremo a dover decidere in quale ordine pubblicare le sezioni del nostro forum. Quale 
Ǿŀ ǎƻǇǊŀΣ ǉǳŀƭŜ ǎƻǘǘƻΣ ǉǳŀƭŜ ŀƭƭΩƛƴƛȊƛƻΣ ǉǳŀƭŜ ŀƭƭŀ ŦƛƴŜΣ ǉǳŀƭŜ Ǿŀ ǇǊƛƳŀ ƻ ŘƻǇƻ ƭŜ ŀƭǘǊŜΚ 
 
Questa è la schermata che ci appare (almeno fino ad oggi J) quando accediamo alla home 
di Webmarketingforum.it. 

 Non tenere per il momento in considerazione il messaggio di benvenuto molto più lungo 
ŘŜƛ ƴƻǊƳŀƭƛ ƳŜǎǎŀƎƎƛ Řƛ άŘŜŦŀǳƭǘέΦ /ƻƴ ǳƴ ƳŜǎǎŀƎƎƛƻ Řƛ ōŜƴǾŜƴǳǘƻ ŘƛŦŦŜǊŜƴǘŜ ŀ ŎƻƭǇƻ 
ŘΩƻŎŎƘƛƻ vedremmo il logo+slogan del forum, la solita barra dei link + o ς standard, e le 
prime 4 o 5 sezioni. 
 
Da questo comprendi che le prime 4 (massimo 5) sezioni devono necessariamente essere 
le più importanti del forum, o meglio quelle a cui tu intendi offrire maggiore visibilità. 
Man mano, andando verso la parte bassa del forum, sistemerai le sezioni che reputi meno 
strategiche terminando con le sezioni di supporto/svago (esempio: sezione OT, 
tǊŜǎŜƴǘƛŀƳƻŎƛΣ /ƻƴǎƛƎƭƛ ǇŜǊ ƛƭ CƻǊǳƳΣ /ƻǎŀ Ƙŀƛ ƳŀƴƎƛŀǘƻ ƛŜǊƛ ŀ ŎŜƴŀΣ ŜǘŎΧύΦ 
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[ƻ ǎŎƻǇƻ ŘŜƭƭŜ ǎŜȊƛƻƴƛ ŎƘŜ ǇƻǎƛȊƛƻƴƛ ƛƴ ŀƭǘƻ ƴŜƭƭΩƛƴŘƛce deve anche essere incuriosire ed 
interessare il navigatore inducendolo così a navigare tra le altre sezioni e discussioni del 
tuo forum. Pensa quindi quale delle sezioni che hai individuato può interessare gran parte 
dei navigatori ed indurli ad approfondire la visita. 
 
9Ω ǎŜŎƻƴŘƻ ƳŜ ǳƴ gravissimo errore ƛƴǎŜǊƛǊŜ ƴŜƭƭŀ ǇŀǊǘŜ ŀƭǘŀ ŘŜƭƭΩƛƴŘƛŎŜ ŘŜƭ ŦƻǊǳƳ ƭŜ ǎŜȊƛƻƴƛ 
di supporto/svago proprio perché sappiamo essere quelle che godono della maggior 
visibilità da parte dei navigatori. 
 
Di solito nei miei forum uǘƛƭƛȊȊƻ ƴŜƭƭŀ ǇŀǊǘŜ ŀƭǘŀ ŘŜƭƭΩƛƴŘƛŎŜ ǳƴŀ ƳŀŎǊƻǎŜȊƛƻƴŜ ŎƘŜ ŎƘƛŀƳƻ 
άin evidenzaέΦ ¦ǘƛƭƛȊȊƻ ǉǳŜǎǘŀ ǎŜȊƛƻƴŜ ǇŜǊ ƭƛƴƪŀǊŜ ƭŜ ŘƛǎŎǳǎǎƛƻƴƛ ŎƘŜ ǊŜǇǳǘƻ ŜǎǎŜǊŜ ƭŜ ǇƛǴ 
interessanti presenti in quel momento sul forum. La utilizzo anche per segnalare tutto 
quanto desideǊƻ άspingereέ ŘŜƭ Ƴƛƻ ŦƻǊǳƳ όŜǎΦ ŎǊŜƻ ǳƴŀ ƴǳƻǾŀ ǎŜȊƛƻƴŜ Ŝ ƭŀ ƭƛƴƪo per 
qualche giorno dalla parte alta del forum in modo da informare della novità sia in 
navigatori sia gli utenti registrati). 
 
[ŀ ǎŜȊƛƻƴŜ άƛƴ ŜǾƛŘŜƴȊŀέ ǎƛ ǊŜƴŘŜ ƴecessaria quando il forum comincia ad animarsi: un 
ŦƻǊǳƳ ǇƛŜƴƻ Řƛ ǎŜȊƛƻƴƛ ǇǳƼ ǊƛǎǳƭǘŀǊŜ άŎŀƻǘƛŎƻέ Ŝ ǇŜǊ ǉǳŜǎǘƻ Ƴƛ ǎŜƳōǊŀ ǳƴŀ ōǳƻƴŀ ƛŘŜŀ 
evidenziare ciò che ritieni di maggior interesse per gli utenti. 
 
Ultime, ma non per importanza, sono le sezioni dedicate allo staff. La posizione ƴŜƭƭΩƛƴŘƛŎŜ 
di queste sezioni è relativamente importante dato che non saranno visibili né ai visitatori 
né agli utenti registrati. Tuttavia se gestisci un forum con un indice molto lungo sarebbe 
meglio posizionare le sezioni dedicate allo staff nella parte alta del forum in modo tale che 
siano direttamente visibili a moderatori ed amministratori che effettuano i login sulla home 
page. Ripeto che in questo caso puoi posizionare le sezioni dedicate allo staff nella parte 
ŀƭǘŀ ŘŜƭ ŦƻǊǳƳ ǇǊƻǇǊƛƻ ǇŜǊŎƘŞ άƛƴǾƛǎƛōƛƭƛέ ŀ ǾƛǎƛǘŀǘƻǊƛ ŜŘ ǳǘŜƴǘƛ ǎŜƳǇƭƛŎƛΦ 
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6. Cosa Accadrà Domani? 
 
In molti, amministratori e gestori di forum di successo, si chiedono cosa accadrà domani, tra un 
mese, tra un anno al proprio forum e se ci sarà un calo o un incremento dell'interesse per 
ƭϥŀǊƎƻƳŜƴǘƻ ǘǊŀǘǘŀǘƻΦ {ƛ ǘǊŀǘǘŀ Řƛ ǳƴΩŀƴŀƭƛǎƛ ŦƻƴŘŀƳŜƴǘŀƭŜ per chi come te si appresta a realizzare un 
forum da zero. 
 
Google mette a disposizione un interessante strumento che permette di effettuare stime temporali 
dei trend delle ricerche di determinati argomenti. 
 
Il Tool è Google Insights for Search. 
 
Poniamo il caso tu sia un appassionato di tuning ed hai intenzione di creare un forum che tratta 
ƭΩŀǊƎƻƳŜƴǘƻΦ ¦tilizziamo il tool per analizzare il trend.  
 

 
Analizzando il grafico elaborato dal tool per la keyword tuning notiamo un evidente calo delle 
ricerche della parola specifica dal 2004 al 2008. 
 
 
 

http://google.com/insights/search/#cat=&q=tuning&geo=IT&date=&clp=&cmpt=q


           
             /ƻƳŜ /ǊŜŀǊŜ Ŝ tǊƻƳǳƻǾŜǊŜ ǳƴ Chw¦a Χ Řŀ άȊŜǊƻέΗ Ebook promosso da: 
            
   
 

 
La presente guida è stata realizzata da Alessandro Sportelli fondatore di www.webmarketingforum.it 

e promossa da Madri Internet Marketing: www.madri.com ς www.internet-marketing.it  
 

Licenza Creative Commons http://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/3.0/   

Cosa vuol dire questo? Non vuol dire assolutamente nulla se non confronti il risultato cercando le 
altre keyword del medesimo settore. Allarga quindi la ricerca alle più importanti parole chiave del 
settore per ottenere dei dati maggiormente affidabili.  
N.B. Google Insights for Search  ti offre la possibilità di cercare più parole contemporaneamente al 
fine di paragonarne I trend. 
 
Insieme al grafico (come sopra) cercando la parola "tuning" in Google insights otterrai altri dati 
interessanti come la lista delle 10 keyword del settore con maggior incremento del numero di 
ricerche per il periodo considerato: 

 
Queste dieci keyword, a differenza della singola parola tuning, sembrano presentare un notevole 
incremento di interesse da parte degli 
utenti:

http://google.com/insights/search/#cat=&q=tuning&geo=IT&date=&clp=&cmpt=q

